Styrk din virksomhed med intelligente
forretningssystemer
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Velkomst
Kristoffer Ingemand Stener Petersen, Enterpriseredakter og moderator, Computerworld

Sadan beskytter en “Clean Core” i dit ERP-system din virksomhed mod fremtidens
risici
Ulrik Bandak, Senior Finance Excellence Project Manager, Topsoe

Fra evolution til revolution: Saddan forandrer Al IT-landskabet og gentaenker
forretningsprocesser

John T. Hummelgaard, Sales Director, Cepheo

Mogens Larsen, Pre-sales Lead, Cepheo

Fra altid at vaere bagud med ordreoptag til altid at vaere med: Sadan forandrer Al
og Power Automate salgsordrehandteringen hos Hoyer.
Lasse Due, Head of Global IT, Hoyer

Fremtidens CFO pa autopilot: Nar banken bliver en dynamisk partner
Christie Holm Kristensen, Partnership Manager for Open Banking Premium & ERP
Integration, Danske Bank

Dagens moderator samler op
Kristoffer Ingemand Stener Petersen, Enterpriseredakter og moderator, Computerworld

Tak for idag
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09:00 - 09:05: Velkomst

Kristoffer Ingemand Stener Petersen
Enterpriseredakter og moderator
Computerworld

09:05 - 09:30: Sadan beskytter en “Clean Core” i dit ERP-system din virksomhed mod
fremtidens risici

Ulrik Bandak
Senior Finance Excellence Project Manager
Topsoe / Keynote

e _J

Hvordan kan du sikre, at dit ERP-system er rustet til at hdndtere forandringer og uforudsete udfordringer? |
Topsoe Global Finance har de arbejdet mélrettet med at skabe en “Clean Core” — et solidt og fleksibelt
fundament i deres ERP-system. | sessionen deler Ulrik fra Topsoe erfaringer og praesenterer en konkret case,
der viser, hvordan en clean core gar det muligt hurtigt og effektivt at tilpasse sig nye forretningskrav og
minimere risici. F& inspiration til, hvordan din virksomhed kan styrke sin modstandsdygtighed og fremtidssikre
sine processer.

09:35 - 09:55: Fra evolution til revolution: Sddan forandrer Al IT-landskabet og
gentaenker forretningsprocesser

John T. Hummelgaard
Sales Director
Cepheo / Partner

Mogens Larsen
Pre-sales Lead
Cepheo / Partner

COMPUTERWORLD =\/ENTS Side 2 af 4



De imponerende muligheder, vi ser i nutidens forretningsplatforme, er resultatet af en labende [T-evolution,
der har taget fart gennem de seneste fire értier. Mange betragter Al og Al-agenter som det seneste skridt i
denne udvikling. Vi mener, at Al er den forste egentlige IT-revolution i 40 ér og er en drivkraft for en
grundleeggende aendring i, hvordan teknologi understatter forretningen og méden, vi arbejder pé.

| denne session deler John T. Hummelgaard og Mogens Larsen, hvordan Al forandrer tidens cloud-baserede
og moduleere applikationer. De viser, hvordan teknologien automatiserer processer, samler data pé tveers af
forretningen og skaber grundlag for hurtigere drift, @get produktivitet og bedre strategiske beslutninger.

Du fér indblik i:

* Hvorfor Al stér gverst p& agendaen hos CIO’er

- Praktiske demoer af Dynamics 365 Copilot-agenter i aktion

- Konkrete eksempler pd Al-lgsninger hos vores kunder

* Hvordan du selv kan kickstarte din egen IT-revolution med Al

10:00 - 10:20: Fra altid at vaere bagud med ordreoptag fil altid at vaere med: Sadan
forandrer Al og Power Automate salgsordrehandteringen hos Hoyer.

Lasse Due
Head of Global IT
Hoyer / Keynote

Hoyer Group er vokset betydeligt i de senere &r, bdde i omsaetning og indtjening. Der har ogsé vaeret en
stigning i antallet of fuldtidsansatte. Men virksomheden har stadig problemer med at felge med i den interne
salgsafdeling.

| foréret 2025 indsé Hoyer, at de ikke kunne fortsaette med at ansaette folk til at lose problemet. Noget mdtte
gores. De var ngdt til at optimere og méske endda automatisere deres salgsordreproces intelligent og ikke
kun satse alt p& OCR (optisk tegngenkendelse).

Du fér indblik i:

- Vores udfordring og overvejelser

- Den Allgsning, vi implementerer

- De forretningsresultater, vi forventer at se

10:25 - 10:50: Fremtidens CFO pa autopilot: Nar banken bliver en dynamisk partner

Christie Holm Kristensen
Partnership Manager for Open Banking Premium & ERP Integration
Danske Bank / Keynote
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Nér vi taler om den digitale transformation og ERP-systemer, handler samtalen ofte om leverandgrer og
kunder — men vi glemmer ofte en central akter: banken. Det er trods alt her, at betalinger afstemmes, likviditet
styres, og finansielle data megdes i praksis. | denne praesentation saetter Christie fokus p& bankens rolle i det
digitale skosystem og deler indsigter fra markedet om, hvorfor realtidsdata og teet samarbejde pé tvaers af
systemer er blevet afggrende for virksomhedernes konkurrenceevne. Vi ser pd, hvordan automatisering,
berigede data og integration mellem ERP-systemer og banker ikke blot effektiviserer finansielle processer, men
ogsé forbedrer kundeoplevelsen og friger tid til at drive en sund virksomhed. Det er et opleeg, der inviterer til
dialog om, hvordan vi sammen — pé& tveers af hele gkosystemet — kan mgde kunderne der, hvor de arbejder,
og skabe fremtidens digitale finansoplevelse.

10:50 - 10:55: Dagens moderator samler op

Kristoffer Ingemand Stener Petersen
Enterpriseredaktgr og moderator
Computerworld

10:55 - 10:55: Tak for idag
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